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Role	agent	immobilier.

Quels	sont	les	dispositifs	pour	se	former	?	Comment	financer	sa	formation	?Futurs	ou	actuels	professionnels	de	l’immobilier,	de	nombreux	centres	proposent	des	formations	agent	immobilier	qui	vous	permettront	d’acquérir	les	compétences	professionnelles	de	bases	requises	ou	de	nouvelles	aussi	diverses	et	variées	que	possible,	ou	encore	de	vous
spécialiser	dans	une	branche	particulière	du	secteur.	Pour	ce	faire,	les	formations	agent	immobilier	proposées,	que	ce	soit	dans	le	cadre	de	votre	formation	initiale	ou	continue,	peuvent	s’effectuer	en	alternance	ou	en	institut,	à	distance	ou	en	présentiel.	La	plupart	des	formations	de	courte	durée,	généralement	éligibles	au	CPF,	s’adaptent	à	votre
situation	professionnelle	vous	permettant	ainsi	de	choisir	la	cadence	de	vos	modules	de	formation,	ce	qui	n’est	pas	négligeable	lorsque	vous	êtes	en	cours	de	reconversion	par	exemple.	Le	cursus	de	formation	le	plus	courant	est	le	BTS	Professions	immobilières,	mais	vous	pouvez	aussi	vous	tourner	vers	des	licences	telles	que	la	Licence	Pro	Carrières
de	l’immobilier	et	celle	intitulée	Transactions	et	gestion	immobilière.	Vous	pouvez	aller	plus	loin	en	effectuant	un	master	professionnel	(Droit	Immobilier	ou	encore	Métiers	de	l’immobilier	et	de	l’Urbanisme).	Enfin,	il	est	tout	à	fait	possible	de	devenir	agent	immobilier	en	passant	une	VAE	lorsque	vous	êtes	employé	en	agence,	par	exemple.	Notez	que
tout	agent	immobilier	doit	détenir	une	carte	professionnelle	en	plus	de	son	diplôme	pour	pouvoir	exercer.	Accueil	Le	métier	d’agent	immobilier	L’agent	immobilier	vend	et	loue	des	maisons,	appartements	et	locaux	professionnels.	A	la	tête	de	sa	propre	agence	ou	au	sein	d’un	réseau	franchisé,	il	est	l’intermédiaire	entre	le	vendeur	et	l’acheteur	d’un
bien	ou	entre	le	propriétaire	et	le	locataire.	PARTAGER	Suite	à	une	recherche	de	formation,	depuis	la	liste	des	formations	proposées,	vous	pouvez	comparer	des	formations	entre	elles.Vous	trouverez	en	face	de	chaque	formation,	un	bouton	qui	vous	permet	d’ajouter	une	formation	à	votre	comparateur.	Dès	que	vous	avez	choisi	vos	formations	à
comparer,	un	«	volet	comparateur	»	avec	le	nombre	de	formations	sélectionnées,	apparait	en	bas	de	votre	page.	Le	bouton	«	Comparer	»	s’affiche,	et	au	clic,	permet	d’ouvrir	la	page	comparateur.Vous	pouvez	comparer	jusqu’à	5	formations,	au	maximum,	sur	les	critères	suivants	:	lieu,	date	et	durée	de	la	formation,	niveau	d’entrée	et	de	sortie,	taux	de
retour	à	l’emploi,	…Si	ce	nombre	maximum	est	atteint	et	que	vous	souhaitez	comparer	d’autres	formations,	vous	devrez	en	supprimer,	depuis	votre	comparateur	ou	depuis	la	liste	des	formations	proposées,	suite	à	votre	recherche.Tant	qu’il	contiendra	au	moins	une	formation	et	qu’il	n’aura	pas	été	supprimé,	votre	comparateur	sera	de	nouveau	visible
depuis	le	service	«	trouver	ma	formation	»,	même	si	vous	vous	êtes	déconnecté	ou	que	vous	avez	quitté	votre	session	(excepté	si	vous	avez	vidé	le	cache	de	votre	navigateur).	Le	métier	d'agent	immobilier	recouvre	de	nombreuses	compétences	:	commercial	(prospection	téléphonique,	vente),	juridique	et	technique	(diagnostics	immobilier,	connaissance
des	lois	HOGUET,	ALUR,	ELAN...),	d'urbanisme	(PLU,	permis	de	construire)	notamment.	Recourir	à	une	formation	spécialisée	est	donc	fortement	recommandée	dans	le	cadre	de	votre	projet	de	reconversion.	Une	formation	de	négociateur	immobilier*	peut	par	exemple	constituer	un	premier	pas	avant	d'avoir	sa	carte	professionnelle	et	d'ouvrir	son
agence	immobilière.	Les	compétences	relationnelles,	appelées	soft	skills,	sont	également	essentielles	si	l'on	souhaite	réussir	et	s'épanouir	les	métiers	de	l'immobilier	:	détermination,	résistance	au	stress,	excellent	relationnel	sont	autant	de	compétences	appréciées	si	l'on	fait	le	choix	d'une	reconversion	en	tant	qu'agent	immobilier.	L'agent	immobilier
étant	sur	le	pourcentage	du	prix	de	vente	du	bien,	celui-ci	n'est	pas	soumis	à	des	horaires	fixes	et	généralement	ne	compte	pas	ses	heures	!	*Exemple	de	formation	"négociateur	immobilier"	sur	le	site	de	l'ESI	Combs-la-Ville	Fabrice	Benoteau,	agent	immobilier	de	"l'Adresse"	-	Crédit	Photo	:	Le	ParisienL'agent	immobilier	met	en	relation	un	propriétaire
immobilier	et	un	candidat	à	l'achat	ou	à	la	location.	Mobile,	persuasif,	rigoureux	et	organisé,	l'agent	immobilier	travaille	le	plus	souvent	au	sein	d'une	agence	immobilière.	Après	un	diplôme	spécialisé	dans	l'immobilier	de	Bac	+2	à	Bac	+5,	il	tente	de	s'insérer	dans	un	contexte	peu	favorable.	Un	agent	immobilier	est	un	intermédiaire	entre	un
propriétaire	et	un	acquéreur	de	bien	immobilier.	Son	rôle	consiste	à	se	faire	mandater	par	un	propriétaire	désireux	de	vendre	ou	louer	son	bien.	Une	fois	sous	contrat,	il	aura	pour	objectif	de	trouver	un	acheteur	ou	un	loueur	et	de	relayer	l'offre	ou	le	dossier	de	location	au	propriétaire.	Rôle	de	l'agent	immobilier	:	Véritable	intermédiaire	entre	un
vendeur	et	un	acheteur	ou	entre	un	bailleur	et	une	personne	en	recherche	d'une	location,	l'agent	immobilier	doit,	sous	la	responsabilité	du	directeur	de	son	agence	immobilière,	mener	à	bien	certaines	missions	:	•	chercher	des	biens	immobiliers	(appartements,	maisons,	commerces,	bureaux)	à	vendre	ou	à	louer,	•	signer	un	mandat	avec	le
propriétaire,	•	définir	avec	le	propriétaire	le	prix	de	vente	ou	de	location	et	le	cas	échéant	le	coût	des	charges,	•	passer	des	annonces	et	afficher	les	biens	immobiliers	disponibles	dans	son	agence,	•	faire	visiter	le	bien	immobilier	à	l'acquéreur	ou	à	la	personne	désireuse	de	louer	le	logement,	•	recueillir	les	offres	d'achat	ou	les	dossiers	présentés	par
les	candidats	à	location,	•	s'assurer	des	revenus	suffisants	des	candidats	au	bien	immobilier,	•	présenter	les	offres	d'achat	ou	les	dossiers	locataires	au	propriétaire,	•	informer	l'acquéreur	ou	le	candidat	à	la	location	de	la	décision	du	propriétaire,	•	accompagner	les	deux	parties	dans	la	signature	du	compromis	de	vente	ou	du	bail,	•	remettre	les	clés
au	nouveau	propriétaire	ou	locataire	et	le	cas	échéant,	rédiger	un	état	des	lieux	du	bien	immobilier.	L'agent	immobilier,	pour	parvenir	à	louer	ou	à	vendre	un	bien	immobilier,	doit	présenter	plusieurs	qualités.	L'une	des	premières	est	sa	mobilité.	Pouvoir	se	déplacer	facilement	est	indispensable	car	un	agent	immobilier	enchaîne	les	rendez-vous	à
l'extérieur	tout	au	long	de	sa	journée.	En	province,	être	titulaire	d'un	permis	de	conduire	est	obligatoire	et	posséder	une	voiture	ou	un	deux-roues,	notamment	dans	les	grandes	villes,	un	plus.	Le	goût	du	contact	humain	et	l'esprit	de	persuasion	sont	d'autres	qualités	essentielles	à	l'exercice	du	métier	d'agent	immobilier.	En	effet,	cet	intermédiaire	doit
d'abord	persuader	le	propriétaire	de	lui	confier	la	vente	ou	la	location	de	son	bien	mais	également	convaincre	le	visiteur	des	vertus	du	bien	en	question.	L'agent	immobilier	ne	peut	se	contenter	d'être	mobile	et	bon	commercial.	Ce	travail	nécessite	aussi	une	certaine	rigueur.	La	bonne	connaissance	du	droit	immobilier	et	de	l'évolution	de	la	législation
est	impérative	pour	bien	conseiller	les	propriétaires,	acquéreurs	et	candidats	à	la	location.	Pour	gérer	un	planning	souvent	chargé,	l'agent	immobilier	doit	enfin	posséder	des	capacités	d'organisation.	Vous	pensez	être	fait	pour	ce	métier	?	Faites	le	test	métier	"Agent	immobilier"	maintenant	!	Agent	immobilier	:	carrière	/	possibilité	d’évolution	:	Après
l'obtention	du	diplôme	ouvrant	droit	à	la	constitution	de	la	carte	professionnelle,	un	agent	immobilier	commence	souvent	sa	carrière	comme	salarié	d'une	agence	immobilière.	Selon	la	taille	de	l'agence,	le	professionnel	de	l'immobilier	se	voit,	la	plupart	du	temps,	chargé	des	biens	à	la	location.	Il	peut	aussi	être	amené	à	démarcher	dans	les	immeubles
environnants	pour	aboutir	à	signer	de	nouveaux	contrats	de	mandats.	Au	fur	et	à	mesure	de	son	expérience	et	du	développement	de	son	réseau,	il	peut	devenir	négociateur	immobilier	et	gérer	les	transactions	plus	rémunératrices.	En	fonction	de	ses	ambitions,	un	agent	immobilier	peut	aussi	prendre	la	tête	d'une	agence,	voire	créer	sa	propre
entreprise.	Salaire	brut	mensuel	d'un	débutant	:	1500	€	De	Bac	+2	à	Bac	+5,	plusieurs	formations	permettent	de	devenir	agent	immobilier.	On	peut	exercer	ce	métier	avec	un	diplôme	de	commercial	à	Bac	+2.	Il	est	néanmoins	préférable	d'être	titulaire	d'un	BTS	professions	immobilières.	Ce	diplôme	peut	éventuellement	être	passé	en	alternance.	Idéal
pour	mettre	en	pratique	les	cours	théoriques,	cette	formation	permet	de	trouver	plus	facilement	du	travail.	Il	est	aussi	possible	de	continuer	ses	études	en	obtenant	une	licence	pro	spécialisée	dans	l'immobilier.	Certaines	formations	plus	poussées	comme	le	master	pro	droit	de	l'immobilier	et	de	l'habitat,	droit	immobilier	ou	urbanisme	et	construction,
vous	donneront	des	connaissances	supérieures.	Pour	se	spécialiser	dans	un	domaine	précis	de	l'immobilier,	il	existe	également	les	masters	maîtrise	d'ouvrage	et	gestion	immobilière	ou	management	du	patrimoine	et	de	l'immobilier.	Enfin	un	diplôme	de	l'ESPI,	l'école	supérieure	des	professions	immobilières,	s'avère	être	un	véritable	atout.	Situation	du
métier	/	contexte	pour	devenir	Agent	immobilier	Le	marché	immobilier	est	toujours	très	dynamique	/	un	des	placement	préféré	des	français	et	les	agences	immobilières	sont	très	nombreuses.	Avec	des	taux	d'intérêt	très	bas,	les	acquéreurs	de	biens	immobiliers	sont	nombreux	:	le	pouvoir	d'achat	des	ménages	dans	l'immobilier	s'est	ainsi	amélioré.	Les
émissions	de	TV	sur	M6	avec	Stéphane	Plaza	ont	permis	aussi	au	français	de	bouger	et	de	mettre	en	avant	le	métier	d'agent	immobilier.	Les	agences	immobilières	ont	dû	s'adapter	au	Covid	et	aux	visites	virtuelles,	les	envies	d'ailleurs	des	français	rendent	très	dynamiques	les	marchés	immobiliers	en	province.	Attention,	il	ne	faut	pas	confondre	le
métier	de	négociateur	immobilier	(non	réglementé)	avec	l'agent	immobilier(Carte	professionnelle	d’agent	immobilier).	Le	négociateur	est	souvent	indépendant	ou	travaillant	pour	un	agent	immobilier,	ce	dernier,	titulaire	de	la	carte	professionnelle,	exerçant	plutôt	une	mission	de	gérance.	Etes-vous	fait	pour	devenir	Agent	immobilier	?	Vous	pensez
être	fait	pour	ce	métier	?	Faites	le	test	maintenant	via	notre	test	métier	et	obtenez	immédiatement	la	réponse	!	Secteurs	associés	au	métier	:	BTP,	architecture,	Commerce,	distribution,	e-commerce,	Matières	associées	au	métier	:	Sciences	économiques	et	sociales,	Théâtre-expression	dramatique,
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